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Servicos sgb demanda: tendéncia chega ao setor
de educacao

A prestacao de servicos sob demanda cresce de forma
exponencial devido a praticidade que o consumidor encontra na
hora de adquirir um servico. Esse tipo de negdcio esta chegando
cada vez mais ao setor de educacao.
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Cada vez mais, a prestacao de servigos sob demanda esta tomando conta dos setores de negdcio e
até mesmo startups.

Os servigos que aproximam o cliente do recurso que ele precisa vém conquistando cada vez mais
usuarios em busca dessas plataformas e com isso, novas empresas e segmentos de mercado
investem seus recursos para adaptar ou até mesmo criar novas solucdes para atender essa
necessidade do mercado.

Um exemplo de servigco sob demanda com um enorme numero de usuarios fiéis e adeptos é o Uber,
gue revolucionou a maneira em que 0s consumidores buscavam por motoristas para leva-los a
certos pontos. Esse tipo de servico sob demanda revolucionou o mercado e a mentalidade de
empreendedores, visto que assim, 0s clientes conseguem ter muito mais satisfacdo com um servico,
ja que conseguem contratar somente aquilo que realmente desejam.

O setor de educagdo nunca passou por grandes processos revolucionarios de tecnologia e
tendéncias de mercado, mas parece que o cenario mudou quando os empreendedores perceberam
a caréncia do mercado. Podemos citar como exemplo de plataforma que uniu educagéao, evolucéo e
tendéncias do mercado o Sala do Musico , onde vocé consegue com poucos cliques, contratar um
professor particular de musica mais perto da sua casa, para aprender o instrumento que vocé
deseja.

Embora o foco da plataforma seja a contratagéo de professores para ensino na residéncia do aluno,
os criadores do servigo entenderam que o mercado é dindmico e o que se aplica a um, ndo € regra
para outro. No caso, o perfil de aula de um, ndo é o mesmo da aula de outro.

Por isso, a grande inovagdo do Sala do Musico é a diversidade de professores e estilos de ensinos,
gue se encaixam de acordo com o perfil e gosto musical de cada aluno.


https://saladomusico.com.br/

Com essas novas tendéncias de mercado e demanda dos clientes, novas ferramentas e servi¢cos
tendem a aparecer no meio dos negécios, sempre com ideias inovadoras e plataformas para otimizar
0 tempo e a necessidade de cada cliente.



