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Renda extra com revenda de roupas femininas do
atacado
 

Em meio à crise financeira mundial que começa a se agravar no
Brasil, diversos trabalhadores estão buscando uma forma de
aumentar a renda mensal através de uma segunda atividade
profissional.A revenda de roupas no atacado tem se mostrado uma
das alternativas mais utilizadas por esses trabalhadores. Assim
como já foi em períodos de crise. Neste artigo reunimos algumas
dicas sobre como comprar roupas femininas no atacado para
revenda, técnica
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 Em meio à crise financeira mundial que começa a se agravar no Brasil, diversos trabalhadores estão

buscando uma forma de aumentar a renda mensal através de uma segunda atividade profissional. 

 

A revenda de roupas no atacado tem se mostrado uma das alternativas mais utilizadas por esses

trabalhadores. Assim como já foi em períodos de crise.  

 

Neste artigo reunimos algumas dicas sobre como comprar roupas femininas no atacado para

revenda, técnicas para atrair clientes, fechar negócio e se organizar financeiramente. 

 

Comprar roupas Femininas no atacado e revender 

 

A revenda de roupas femininas é a que obtém um dos melhores resultados. Mesmo em períodos de

crise a vaidade feminina continua aflorada, afortunadamente. 

 

Não é porque estamos mais pobres que nos tornaremos mais feias, certo? Por essa razão, investir

na revenda de roupas femininas no atacado pode ser uma ótima solução para quem está atrás de

uma renda extra, ou até mesmo de uma nova atividade profissional diante do crescente desemprego. 

 

Organização financeira 

 

Para ganhar dinheiro revendendo roupas do atacado como trabalhador autônomo é necessário ter

muita organização. Sobretudo no que diz respeito às finanças. Você será o responsável pelas

vendas, finanças, gerenciamento, entre outras atividades atribuídas ao pequeno empreendedor. A



dica é não vender a prazo para qualquer pessoa ou sem garantia nenhuma. 

 

As mercadorias pegas no varejo para revenda devem ser pagas no ato. Assim fica mais fácil calcular

o retorno do seu investimento, quanto tempo você precisa para recuperar o valor investido e qual a

margem de lucro que se negócio está tendo. 

 

Existem diversos programas e sistema online capazes de ajudar você a fazer o controle de entrada e

saída de dinheiro do seu empreendimento. Encontre as ferramentas certas para você. Importante é

que os números sejam organizados de forma clara para que você tenha sucesso. 

 

Técnicas de vendas 

 

Para vender roupas no atacado você precisará manter contato constante com seus clientes.

Principalmente aqueles que já não compram há algum tempo de você. Prepare um caderninho com

sua lista de clientes, nome, telefone e e-mail. Isso vai facilitar na hora de tornar o produto visível para

seu público-alvo. 

 

Enviar mensagens no whatsapp com imagens dos produtos pode ser uma tática de venda muito

interessante. Além de aumentar a visibilidade do seu negócio, será possível avaliar a reação das

clientes e ter noção de quais clientes estão abrindo sua mensagem. A chamada “taxa de abertura”.

Faça anotações sobre o que cada cliente gosta ou não gosta e evite oferecer produtos que não

tenham nada a ver com ele. 

 

As vendas ficam muito mais fáceis durante a primeira metade do mês, por isso não perca tempo. As

primeiras duas semanas do mês são aquelas em que você terá mais trabalho.  

 

A Cia da Moda tem a solução para quem quer começar a trabalhar logo. Você pode consultar,

comprar e revender nossos produtos online. Parcelamos suas compras e entregamos em qualquer

lugar do Brasil. Para saber mais sobre revenda de roupas femininas do atacado, consulte outros

artigos do nosso site. 
 
 


