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CRM PipeRun lanca novidades junto a 250
agencias de marketing brasileiras

O PipeRun CRM de Vendas lanca novas atualizacOes da solucéo
criando ainda mais facilidades para as equipes de marketing e
vendas trabalharem com menos esforco
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O PipeRun CRM de Vendas, startup de Porto Alegre/RS que nasceu como uma spinoff da agéncia
digital ODIG Digital Experts, com apenas 17 meses de mercado ja atende mais de 300 empresas e
agora, em novembro, esta lancando um pacote de novas funcionalidades - muitas exclusivas para 0s
times de marketing que atuam totalmente integradas ao CRM de Vendas.

As novas funcionalidades fazem parte de uma agao em conjunto com 250 agéncias de marketing
digital participantes do ClintHub, um hub de solug¢des e conteudo focado em agéncias de todo o
Brasil.

O pacote de atualizagbes envolve modelos de funis diferentes implementados no CRM com objetivo
de simplificar os processos comerciais com stack menor de ferramentas.

Algumas das novas funcionalidades avanc¢adas do PipeRun:
Para marketing:

- Integracdo com anuncios Gerador de Leads do Facebook Ads: permite receber leads gerados pelos
novos formatos anuncios do Facebook Ads diretamente em uma etapa de pipeline no PipeRun,
facilitando a vida dos times de pré-vendas e televendas que precisam de agilidade para contatar 0s
leads;

- Integracdo de Remarketing para Google Analytics, Facebook Ads e LinkedIn Ads: permite a
utilizagé@o dos codigos de remarketing nas paginas de propostas geradas pelo CRM que séo
enviadas para os leads, possibilitando acfes de remarketing para o publico que acessa as propostas
e/ou para publicos semelhantes;

- Integracdo com MKT2Easy: integracdo de envio e recebimento de leads entre PipeRun e a
ferramenta de automacao de marketing da Dinamize;

- Formularios Web: Opc¢éo de publicacdo online dos formularios customizados das oportunidades,
liberando links que podem ser enviados por email, WhatsApp, chat e outros meios para coletar novos



dados dos leads, como qualificagao ou pesquisa de satisfacao;

- Melhoria em Templates de Email: nova verséao dos templates, agora com a possibilidade de
aplicacdo de todos os campos customizados como variaveis no corpo das mensagens, facilitando a
vida das agéncias e empresas no envio de emails e respostas de emails.

- Criacdo de Campanhas: nova funcionalidade para segmentacdo de empresas da base para criagao
campanhas como: prospeccao, gestao de carteira, recontatos, atendimentos de success e régua de
emails.

Funil de Pré-Vendas

- Criacdo de Oportunidades via Linkedin: E possivel criar novas oportunidades no PipeRun
diretamente pelo LinkedIn com uma extenséao criada para Google Chrome. Esta novidade elimina
digitacdo manual dos dados dos leads do LinkedIn para dentro do CRM e automatiza o processo de
prospeccao e cadastros de leads, reduzindo custos operacionais de vendas.

- Atualizacao da integracdo com ExactSales: Foram ampliadas as integragdes nativas do PipeRun
com a ferramenta de qualificacdo Exact Spotter. Ela conta agora com a gestao de cancelamentos de
agendas, reagendamento, descartes de leads, diretamente integrados a vérias etapas dos funis,
controle de distribuicdo para franquias e multiempresas, além da atualizagdo automatica no
calendario do Google e também do Office365.

Funil de Vendas

- Melhorias no médulo de Propostas: Novas funcionalidades para atender as empresas que
trabalham com produtos fisicos como industrias, distribuidores e revendas TI/Telecom:

- Selecao de Local de Entrega da mercadoria (venda indireta ou triangular);

- Selecao da Empresa do Faturamento (venda indireta ou triangular);

- Selecao de Transportadora,

- Selecao do Tipo de Frete CIF/FOB,;

- Selecao da Data de Entrega;

- Aprovador de propostas e Aceite Online;

- Parcelamentos: Nova fungéo para processamento e selecao de valores, vencimentos e meios de
pagamentos para cada parcela - opcéo que pode ser integrada aos ERPs.

- Botdo de WhatsApp: Agora, a tela de proposta enviada ao cliente conta com botdo do WhatsApp,
facilitando ao lead fazer contato direto com o time de vendas, a0 mesmo tempo que avalia a
proposta. Esta funcdo amplia a op¢des ja existentes como o ChatOnline e as notificacdes de acesso
web das propostas.

- Melhoria da Assinatura Eletronica de documentos: Acrescentada nova opc¢éo de notificagdo de
conclusédo de assinaturas e visualizagcdo das assinaturas pendentes de signatérios e testemunhas.
Outra novidade € que, ao concluir a rodada de assinaturas, o proprio sistema dispara as notificagfes
e atualizacdes do funil para encerramento do fluxo contratual.



Atualmente o time do CRM PipeRun é formado por 18 pessoas, estd em pleno crescimento, ainda
nao recebeu investimentos externos e esta iniciando a fase de aceleracdo dos negdcios.

A empresa esta realizando a pesquisa e desenvolvimento da verséo 2.0 que ira englobar muitas
funcionalidades para os atuais clientes e ampliar o perfil de empresas atendidas pelo CRM, que ja
atua em mais de 20 segmentos de mercados.

O PipeRun atende atualmente segmentos de Tl/Telecom, Bancos, Corretoras, Imobiliarias,
Educacéao, Startups, Turismo, Financeiras, Metal-Mecanico e Facilities.

Hoje conta com uma carteira de clientes como: Netshoes, RGIS, Grupo Volpato, ClintHUB, ERPFlex,
uMov.me, Ford Superauto, GKOFretes, HelioPrint e mais 300 empresas que fazem vendas B2B e

B2C.

Para conhecer mais do CRM PipeRun, acesse: https://crmpiperun.com/
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