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Crescimento acelerado de novas bandeiras e
adquirentes e a dificuldade em controlar as
vendas e recebimentos de cartões
 

Cada vez mais as pessoas estão portando cartões e menos
dinheiro. É nítido o crescimento desse meio como forma de
pagamento, principalmente nos grandes centros, onde a segurança
é uma preocupação sempre importante, as pessoas tendem a
portar menos ainda liquidez (dinheiro), apontando, portanto, para
uma maior preocupação dos varejistas em oferecer meio de
adquirência para tal finalidade.
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O panorama do mercado atual foi se modificando no início do segundo semestre de 2015 até a

presente data, motivado principalmente pela ingerência política de nossos governantes, fazendo com

que os consumidores mudassem sua “forma” de comprar. 

 

Os consumidores estão optando por aumentar o prazo de parcelamento, fazendo com que os lojistas

sejam obrigados a antecipar seus recebíveis para manter seu fluxo de caixa. 

 

Só que a maioria dos lojistas entram numa ilusão por não conhecerem as regras deste negócio, já

que a comissão paga as operadoras de cartões pelas empresas podem não compensar esta

antecipação, em virtude dos altos juros aplicados a estas transações, onerando desta forma o custo

financeiro do lojista. 

 

A Conciflex é uma empresa especializada em soluções tecnológicas para meios de pagamentos e

trabalha para ser uma referência no mercado de conciliação de cartões de crédito, débito, voucher e

outros meios de pagamentos, dentro de um mercado instável pela crise que atravessa, buscamos

oferecer ao nosso cliente a estabilidade de que ele necessita. 

 

“Atuamos dentro da empresa fazendo parte dela, pois partimos do princípio que o empresário que

confia em seu fornecedor de serviços tem garantido a qualidade e a segurança para seus clientes.

Podemos afirmar que tudo que a Conciflex faz dentro da conciliação de cartões é certificado, desde

a entrada dos dados como em sua saída, através dos inúmeros relatórios disponíveis em nosso

sistema, espelhando assim a verdadeira realidade da empresa naquele momento”, explica Bruno

Rocha, Diretor de Estratégia & Produtos da Conciflex. 



 

Se você empresário que tem em seu negócio a modalidade de vendas com cartões todo este

assunto deve interessar, pois é corriqueira a dificuldade em saber se o que você vendeu foi

capturado pelas adquirentes, se os pagamentos estão sendo realizados no prazo, se as taxas que

estão sendo cobradas são de fato as que foram acordadas, entre outros. 

 

Em um cenário que a cada dia surgem novas bandeiras e adquirentes, oferecendo os mais diversos

tipos de serviços, é comum ouvir de empresários a seguinte frase: "Tenho muita dificuldade em

controlar minhas vendas de cartões e gasto muito tempo fazendo manualmente". 

 

Com as tecnologias ofertadas pelas Conciflex as empresas terão a certeza que os dados obtidos

para tomadas de decisões por parte dos responsáveis, serão revestidos de credibilidade e

consolidados por um software de primeira linha.
 
 


