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Concorréncia bancaria facilita venda de imoveis

Os bancos, nos dias de hoje, estao com muita concorréncia entre
si, e isso faz com que o valor do financiamento de imdéveis abaixe,
facilitando tudo para os clientes.
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Os corretores de imoveis precisam estar atentos as novas opg¢des de financiamentos. Atualmente, a
maior parte do crédito imobiliario € oriunda da Caixa Econémica Federal (CEF). Com a reducéo da
taxa Selic e as garantias de seguranca e rentabilidade, outros bancos comegam a investir no setor. A
concorréncia traz melhores condi¢des aos clientes.

Um exemplo disso é o banco Itaud, entre 2010 e 2011 aumentou em 46% o numero de contratos de
financiamentos imobilirios. Na comparacgéo entre os dois primeiros trimestres de 2012, o
crescimento de contratacdes foi de 17,7%, quando o Itau atingiu R$3,3 bilhdes em contratos.

A desconcentracéo do crédito é um tendéncia do mercado. O corretor tem a responsabilidade de
oferecer as melhores op¢des aos clientes. Por isso, facilite a vida do comprador. Faga uma
simulacéo do valor do imével desejado em todos os bancos, negocie com as agéncias, peca
melhores condi¢des, as chances aumentam quando o comprador é cliente do banco. Por fim, indique
a melhor opc¢ao e mostre os nimeros do estudo.

Para um imoével de aproximadamente R$100.000, a CEF continua com os melhores juros (8,85% ao
ano). O Itau aparece em segundo com taxa de 9,5%. Banco do Brasil, Bradesco e HSBC estdo na
faixa dos 10%. Os valores do Santander chegam a 12%. Esses numeros séo flexiveis, portanto,
verifique as condi¢des de cada cliente.

Fique atento ao mercado, estar bem informado é crucial para o sucesso de um corretor. Ofereca o
maior nimero de possibilidades aos clientes, isso exigira mais trabalho, no entanto, pode ser

decisivo para concretizar um negocio. Boa sorte.
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