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Como a nova geração de marcas pode ganhar a
atenção do seu público
 

Escritório de projetos fala que com a diária "overdose" de
informações, onde qualquer um pode dizer qualquer coisa, as
marcas, mais do que nunca disputam por atenção. Como ganhar a
atenção do seu público?
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Em uma época em que qualquer um pode dizer qualquer coisa, não basta ser bom é preciso ser

percebido como bom. É o que diz, Rodolfo Ávila, fundador da Red Project Office Marketing, um

Escritório especialista em consultoria de negócios e branding. 

 

O desafio das marcas é tornar sua mensagem PRETENDIDA na mensagem PERCEBIDA. Como?

Já disse Simon Sinek: "As pessoas não compram O QUE você faz. Compram o PORQUE você faz.

Faça negócios com pessoas que acreditam no que você acredita”. Por isso, nos dias de hoje,

sentimentos, palavras e ações devem estar alinhados. É importante estabelecer um diálogo

verdadeiro com seu público. E a partir disso, construir uma identidade e uma narrativa autênticas que

transmitam o caráter genuíno da marca. Mesmo a melhor liderança, se mal comunicada, é

impotente. Outro aspecto é que tudo é feito por pessoas e para pessoas, portanto as marcas que

desejam realizar coisas incríveis e grandes descobertas precisam ir além de si mesmas. 

 

O mundo tornou-se bastante confuso com a diária "overdose" de informações. Propor uma pausa em

todo esse barulho e desordem é essencial. Sendo assim, a equação é simples: o menos realmente é

mais. 

As raízes da Red percorrem culturas do oriente e ocidente. Com uma consciência investigativa

aguçada eles assessoram marcas em seus desafios de negócios através de métodos de inteligência

de mercado, consultoria de negócios e ciência dos dados, mapeando e decodificando a essência e o

potencial corporativo da marca.  

 

Ávila ressalta que o foco do negócio é atender startups de todo o Brasil, portanto o Escritório está

apto a trabalhar com orçamentos de todos os tamanhos. Ele diz que a missão é criar alianças com

players que estão lutando para produzir inovações que leve o mercado para o "next level" e

completa, "nós transformamos grandes ideias em sucesso comercial. Remodelamos o destino das

marcas, somos o parceiro na definição do futuro dos negócios de nossos clientes". E convida: "Nos

faça uma pergunta, teremos prazer em lhe responder, ou conte-nos... onde você quer chegar?



Escreva para: anyquestion@redglobal.cc" 
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