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Ao alcançar resultado superior a R$ 2 milhões, em
seis meses de operação, equipe BNI Destak
mostra que networking profissional vai além de
negócios
 

Grupo com sessenta empresários, na cidade de Guarulhos/SP,
ultrapassa meta estipulada a partir de metodologia internacional de
networking profissional
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Lançada em 16 de fevereiro, a Equipe BNI Destak atingiu a meta de unir 60 empresas, em

segmentos e especialidades diferentes, e gerou R$ 2.425.959,00 em negócios entre estes

empreendedores. Este foi o resultado da aplicação da metodologia de networking profissional, que

tem por filosofia o ‘givers gain’, ou seja, contribuir para receber. Na prática, empresários trocam

referências qualificadas entre si gerando negócios, sem cobrança de comissão.  

 

Neste primeiro semestre de atuação, a Equipe BNI Destak aplicou a metodologia e desenvolveu o

potencial de geração de negócios do grupo: o aumento da equipe foi de 240%, passando de 25 para

60 membros; gerou R$ 2.425.959,00 em negócios, por meio de troca de referências; desenvolveu 7

times de poder (power teams); ofereceu 2.218 atividades de treinamento em networking profissional;

teve a participação de outros 1.977 empresários convidados, e já realizou duas ações sociais,

ajudando mais de 600 crianças. Além disso, a equipe elevou o valor de cadeira de cada membro (o

resultado do valor de negócios fechados pelo número de participantes do grupo) que chegou a R$

40.432,65.  

 

Segundo a metodologia do BNI estes resultados se dão pela ativação da rede de relacionamentos, a

verdadeira ação de networking, agregando valor à forma de fazer e desenvolver negócios. Fábio

Torres, diretor responsável pelo BNI Brasil em Guarulhos e Sorocaba, explica o momento da equipe

BNI Destak: “Com a aplicação dos três pontos mais importantes da metodologia (cultura givers gain,

contribuir para receber; exclusividade por segmento; e, sem comissão por indicação de negócio) a

equipe alcançou os resultados desejados, mas, ainda está em começo de operação tendo muito

espaço para se desenvolver e gerar negócios”.  

 

Atualmente, mais de 100 empresários participam da rede BNI na cidade de Guarulhos, o objetivo é

chegar a 250 até dezembro de 2016. 

 



Times de poder (Power Teams) e outras formas de potencializar os negócios 

 

Apesar de ótimos resultados, a Equipe BNI Destak ainda é muito jovem, tem muito para desenvolver.

Uma das práticas da metodologia é a criação de times de poder (power teams), empresas com

atividades afins que se unem para atender ao mercado com diferencial. Com estes grupos a geração

de negócios é amplificada, aumentando o resultado de todos. A Equipe BNI Destak está com sete

power teams formados, são eles: Construção, Recursos Humanos, Finanças, Serviços Empresariais,

Comunicação, TI e Sustentabilidade.  

 

Um exemplo do que um power team é capaz de entregar ao mercado é o serviço oferecido pelo

Ativo Sustentável, power team de sustentabilidade, que reúne nove empresas oferecendo soluções

de sustentabilidade, tais como: recursos financeiros para investir em ações sustentáveis, tecnologias

de energia limpa (solar, eólica, led, hidrogênio), retrofit, engenharia ambiental para eficiência

energética e uso racional da água, certificação em normas ambientais (até a ISO 26.000) e

específicas (com as normas LEED, ACQUA entre outras), recuperação de créditos de carbono e

comunicação com as partes interessadas. “Com os powers teams ganha o grupo, mas, ganha muito

mais o mercado, pois une-se o que há de melhor em cada setor e oferece-se soluções completas,

fomentando um número cada vez maior de negócios bem como de soluções. Como a equipe está

começando potencializará as formas de geração de oportunidades”, esclarece Fábio Torres.  

 

A metodologia traz também oportunidades internacionais. Na Equipe BNI Destak há membros que

ao fazerem suas viagens internacionais visitam e participam de outros grupos pelo mundo,

ampliando assim sua rede de relacionamentos e de ampliação de negócios, como é o caso de Éber

Pinho, da Best Way Cargo que faz transporte aduaneiro marítimo e aéreo e desenvolvimento de

negócios na China. Em sua última viagem ao país, em setembro, visitou uma equipe local e está

candidatando sua empresa para participar lá: “Devido à metodologia oferecida pelo BNI, o

networking profissional funciona e gera resultados em qualquer lugar do mundo! Além disso, é uma

forma mais assertiva e eficaz de fazer negócios”, afirma Pinho.  

 

Estas oportunidades mostram que networking é muito mais do que vender por vender, é o slogan do

BNI na prática: “Transformando a forma como o mundo faz negócios”.  

 

Sobre o BNI:  

BNI (Business Network Internacional) é uma organização global de Networking, cujo objetivo

principal é a geração de negócios entre os membros participantes através da troca de referências

qualificadas. A organização tem atualmente mais de 7.500 Equipes em todos os continentes

populosos do mundo. Em 2015, foram passadas mais de 6,8 milhões de referências que geraram

mais de 9.2 bilhões em negócios para os seus membros.  

 

Serviço:  



Dia de Reunião: às quintas-feiras, 6h45 

Quanto: R$ 25,00 (incluso café da manhã) 

Local da Reunião: Adega 33 - Rua Tapajós, n. 120, Estacionamento: Rua Marajó, 160, Guarulhos,

SP 

Público-alvo: Sócio-diretores, gestores de empresas, gestores comerciais, profissionais liberais, de

Guarulhos e região.  

Acesse o perfil da equipe no facebook: https://www.facebook.com/BNIDestak.Guarulhos.SP.Brasil/ 
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